TEASER Nom de code : LARKA &

DYNAMEF

FUSION & ACQUISITION

SECTEUR B L’ENTREPRISE P> PRINCIPAUX ATOUTS

Agence de voyage spécialisée

L] Agence de voyage en ligne spécialisée sur un segment L] Equipe autonome
de marché en forte croissance ac 2 4
ompétence reconnue sur son segment de marché
TRANSACTION U Voyages haut de gamme O Clientile B to C diversifié
Cession de 100% des titres ) Service personnalisé et complet lentete Blo versimee
101 0 ItF 0 Belle notoriété sur le marché francais 0 Partenariats solides avec les principaux opérateurs
] Société en forte croissance O Bonne rentabilité
ELEMENTS CLES L] Forte présence sur les réseaux sociaux
Volume : 18 M€ ,
EBE: 0,5Me P> CHIFFRES CLES p ENVIRONNEMENT
Effectif : 15
20000 000 1000000 La société a connu une tres belle progression ces
dernieres années sur un marché porteur. La progression
18000 000 900000 s s s
s’est fortement accélérée en 2025.
16000 000 800000
14000 000 700000
12000 000 600000 Opération envisagée : Cession de 100% des Titres
10000 000 500000 .. .
Raison de la cession : Le dirigeant souhaite se
8000000 400000 consacrer a une activité associative
CO N TACTS 6000 000 300000
Accompagnement : période de transition prévue par les
4000 000 200000 ,
Alex SAUVAGE - s cédants
06 28 07 16 32 R h hé - P M L
asauvace@dvnamef fr ) . er.Jr.er\eyr.reg erc e.l ersonpe orale avec une
2022 2023 2024 2025e activité similaire/complémentaire ou repreneur Personne
Antonin REYNAERT mvolume de ventes m EBE PhySique.

06 85 76 84 44
areynaert@dynamef.fr
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