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ÉLÉMENTS CLÉS

L’ENTREPRISE PRINCIPAUX ATOUTS

ENVIRONNEMENTCHIFFRES CLÉS

❑ Agence de voyage en ligne spécialisée sur un segment 
de marché en forte croissance

❑ Voyages haut de gamme
❑ Service personnalisé et complet
❑ Belle notoriété sur le marché français
❑ Société en forte croissance

❑ Equipe autonome 

❑ Compétence reconnue sur son segment de marché

❑ Clientèle B to C diversifiée

❑ Partenariats solides avec les principaux opérateurs

❑ Bonne rentabilité

❑ Forte présence sur les réseaux sociaux

La société a connu une très belle progression ces 
dernières années sur un marché porteur. La progression 
s’est fortement accélérée en 2025.

Opération envisagée : Cession de 100% des Titres

Raison de la cession : Le dirigeant souhaite se 
consacrer à une activité associative

Accompagnement : période de transition prévue par les 
cédants

Repreneur recherché : Personne Morale avec une 
activité similaire/complémentaire ou repreneur Personne 
Physique.

Agence de voyage spécialisée

Cession de 100% des titres

Volume : 18 M€
EBE : 0,5 M€
Effectif : 15

Nom de code : LARKA
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